SZKOLENIE Z ELEMENTAMI WARSZTATOW
SKIEROWANE JEST DO PRACOWNIKOW
NAUKOWYCH UCZELNI | INSTYTUTOW
BADAWCZYCH PRAGNACYCH
ROZWIJAC SWOJE UMIEJETNOSCI W
ZAKRESIE KOMERCJALIZACJI BADAN
NAUKOWYCH, PRACOWNIKOW
UCZELNIANYCH CENTROW TRANSFERU
TECHNOLOGII | SPOLEK CELOWYCH,
BROKETOW INNOWACJI | INNYCH OSOB
IWIAZANYCH Z TEMATYKA TRANSFERU
TECHNOLOGII. MATERIAL
PREZENTOWANY BEDZIE WARTOSCIOWY
DLA INDYWIDUALNYCH NAUKOWCOW |
CALYCH GRUP BADAWCZYCH.

Nasza oferta

« 8 godzin szkoleniowych, mozliwo$é
indywidualnego uzgodnienia
szkolenia na 1 lub 2 dni

+ Dodatkowe materiaty szkoleniowe i
¢wiczenia

+ Imienny certyfikat uczestnictwa w
szkoleniu

« Formuta online lub w siedzibie klienta

Co moéwiq uczestnicy szkolenia: ,W prosty sposob wyttumaczona i  eckies

droga do nietatwego sukcesu”

EFEKTYWNA
KOMERCJALIZACJA
BADAN

NAUKOWYCH

Korzysci z uczestnictwa

Uczestnicy szkolenia nabedq praktyczng wiedze i
umiejetnosci z zakresu komercjalizacji badan
naukowych. Prezentowany materiat oparty jest na
praktycznym doswiadczeniu prowadzgcych z
zakresu wspodtpracy srodowisk naukowych z
przemystem. Szkolenie odbedzie sie w czterech
modutach. Pierwszy prezentuje ogdine
wprowadzenie w tematyke i przedstawia przyktady
sciezek komercjalizacji technologii opartych o wyniki
badan naukowych. W ramach drugiego modutu
skupimy sie na konkretnym przyktadzie technologii
jaki moze by¢ stworzony przez uczestnika. Nastepna
czes¢ szkolenia bedzie poswiecona procesowi
przygotowania oferty i jej wykorzystania w
komunikacji z potencjalnymi partnerami. Ostatnia
czes¢ szkolenia bedzie poswiecona dtugofalowemu
budowaniu relacji z przedstawicielami innych
sektorow. Nabytq wiedze uczestnicy bedqg w stanie
zastosowaé natychmiast w pracy badawczej
nadajgc jej wymiar praktyczny i wywierajgcy wptyw
na otoczenie rynkowo-spoteczne.

Najwyisze miedzynarodowe standardy

Od 2011 roku skutecznie wspieramy polskie
srodowisko naukowe. Program szkoleh Academya
powstat na podstawie wieloletniej wiedzy
praktycznej, wynikajgcej z doswiadczenia w pracy z
polskimi i zagranicznymi instytucjami naukowymi oraz
Z organizacjami srodowiska biznesowego i
startupowego.
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Efektywna
komercjalizacja

badan naukowych Program szkolenia

Forma szkolenia 1. Sciezki komercjalizacji badan naukowych
Szkolenie jest dostepne zaréwno w formie - Innowacja vs. Kreatywnosé

stacjonarnej jak i online na platformie MS Teams. - Komercjalizacja posrednia vs. Bezposrednia
Kazdy uczestnik przed szkoleniem otrzyma - Rola Centrum Transferu Technologii

niezbedne materiaty, ktére bedqg analizowane - Ochrona wtasnosci intelektualnej

oraz uzywane jako narzedzia do ¢wiczenh podczas - Mechanizmy finansowania na kolejnych etapach

spotkania. Forma szkolenia jest dostosowywana do
liczby uczestnikdw. W przypadku mniejszej grupy
(do 20 osdb) spotkanie ma charakter

interaktywnych warsztatow z Ewiczeniami. Dla 2. Moja technologia

wiekszych grup (powyzej 20 0séb) szkolenie ma - Gotowos¢ technologiczna rozwigzania
forme prelekciji potgczonej z Ewiczeniamii pracg - Ocena rynkowego potencjatu
indywidualng uczestnikow. - Kluczowi partnerzy

- Czy musze patentowac?
- Czy musze tworzy¢ business plan?

3. Przygotowanie oferty biznesowej

- Tworzenie onepagera

- Testowanie przekazu oferty

- Przygotowanie do rozmdéw

- Etfapy prezentowania oferty kontrahentom

4. Budowanie relacji biznesowych

- Ekosystem innowacii
dr hab. inz. Grzegorz Liskiewicz - Budowanie relacji z przemystem
Trener - Tworzenie sieci kontaktow

o ) ) - Budowanie wizerunku specjalisty
Badacz, przedsiebiorca, i popularyzator nauki

zwigzany z Politechnikg t6dzkq. Pracowat lub
odbywat staze na University of Strathclyde,
University of Leeds, University of Oxford, University
of Cambridge i General Electric. Petnit funkcje
petnomocnika Rektora ds. Przedsiebiorczosci
Akademickiej, Cztonka Zarzgdu Stowarzyszenia
Top 500 Innovators i Spdtki Celowej Politechniki
toédzkiej. Wspdtzatozyciel czasopisma Innovation
& Impact. Jest zaangazowany w organizacje
programu mentoringowego ,Mam pomyst na
Startup”, na ktérym regularnie prowadzi warsztaty
z komercjalizacii.

Skontaktuj sie z nami:

Kinga Rudnicka
Kierownik ds. rozwoju

kinga@academya.com
+48 608 436 975
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